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Hartmut Fetzer fiihrt den Betrieb in der fiinften Generation, seine S6hne Markus (links) und Andreas wollen die Familientradition fortsetzen.
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Sorte

Botanik Die schwabische Gemeinde Gonningen war Mitte des 19. Jahrhunderts als Ort des Samenhandels weltweit bekannt.
Von 1200 Héndlern ist nur der Betrieb der Familie Fetzer Gbrig geblieben. Von Gabriel Proed!

artmut Fetzer ldsst den Ver-
laufsschlager seiner Firma
durch Finger rieseln. Eine
Handvoll dieser Sommerblu-
menmischung wiirde reichen,
um das Rondell eines Kreisverkehrs erblithen
zu lassen. Die Wanne vor Hartmut Fetzer fasst
zehn Kilogramm, genug fiir tausend Kreisver-
kehre. Die Samen kommen von verschiedenen
Ziichtern, zusammengestellt hat er sie, der 64-
jahrige Kreativchef der Samenhandlung. In
fiinfter Generation fithrt Hartmut Fetzer den
Familienbetrieb, seine beiden S6hne Andreas
und Markus werden ihn nun iibernehmen. Sie
sind die letzten echten Samenhéndler des Or-
tes Gonningen, der einst als ,Wiege des Sa-
menhandels® weltweit bekannt war.

Bereits im 16. Jahrhundert handelten die
Bewohner des Dorfs, zehn Kilometer siidwest-
lich von Reutlingen gelegen, mit Saatgut und
Blumenzwiebeln. Dieses Metier versprach
mehr Ertrag als die Friichte ihrer kleinen Fel-
der. Der Markt in Génningen und Umgebung
war bald gesittigt, alle Bauern waren mit Saat-
gut versorgt. Die Hiandler trieb es in die Ferne.
Zu Fufd oder mit dem Pferd entlang der Donau
nach Wien und Budapest bis ans Schwarze
Meer, nach Osten bis St. Petersburg, spiter so-
gar bis nach Nordamerika. Das Kapital der Sa-
menhéndler waren ihre Beziehungen zu den
Lieferanten und den Kunden.

Das ist noch heute so. ,,Unsere Bezugsquel-
len sind ein Betriebsgeheimnis®, sagt Andreas
Fetzer. ,Wir wissen bei jeder Pflanze, wer das
beste Saatgut hat.“ Aufbewahrt werden die ein-
zelnen Sorten in einem holzverkleideten
Raum, bis zur Decke ragen Schrinke, wie man
sie nur aus Apotheken kennt. Fetzer nennt den
Raum ,das Refugium meines Vaters“. Hier tiif-
telt Hartmut Fetzer. Er hat einen Bleistift hin-
term Ohr, schliefllich muss er immer bereit
sein: Anrufe, Bestellungen, Notizen. ,,Wir la-
gern das Saatgut wie frither in

wird in Stiickzahlen verrechnet.
Eine giftgriine Maschine steht in
der Mitte des Raumes, ein umge-
bauter Diamantenzihler. ,Samen
sind wie Rohdiamanten®, sagt der
Sohn, ,jede Sorte hat ihre eigene
Grofle und Struktur, keine gleicht
der anderen.”

Drei Spezialkameras erfassen
das Saatgut und kénnen so inner-
halb weniger Minuten Tausende
Korner zdhlen. Andreas Fetzer
zeigt auf die Schubladen, wo sie
lagern, die ,kleinen Diamanten®,
aus denen Grofes wachsen wird.
Die Waage misst auf ein tausends-
tel Gramm genau. Tausend Korn
Begonien-Samen, fein wie Staub,
wiegen zum Beispiel fiinf Milli-
gramm. Der wertvolle Samen la-
gert nicht wie die anderen in ein-
deutig beschrifteten Laden, nicht
einmal Andreas Fetzer weif}, wo
er sich befindet. Er muss den Va-
ter um Hilfe bitten: ,,Kénntest du
mir die Schublade fiir den Bego-
nien-Samen zeigen?“ Der Vater
biickt sich zu einem Fach, be-
schriftet mit einem B und 6ffnet
behutsam ein weifles D6schen.
Verschickt wird das teure Gut in
einer Keimschutzverpackung,
vor dem Versand wird eine Versi-
cherung abgeschlossen.

Frither gelangten Héndler 6f-
ter in die Finge von R&iubern.
Noch groflere Angst hatten sie vor
Krankheiten: Auf der Reise, oder
»auf dr Rois“, wie man in Gonningen zu sagen
pflegte, fiihrten Infektionen haufig zum Tod.
Ein Denkmal der evangelischen Kirche erin-
nert an 244 Samenhindler, die nicht mehr
heimgekehrt sind. Oft iibernahm

Holzregalen®, sagt er. ,Im Som- »Samen sind wie dann die Ehefrau das Handelsge-
mer ist es in diesen Schubladen Rohdiamanten. biet, den sogenannten Samen-
kiihl, im Winter warm. Auch die Jede Sorte hat strich des Mannes. So kam es,

Luftfeuchtigkeit bleibt konstant.”

Jede Lade ist beschriftet:
Tropaeolum majus, Kapuziner-
kresse, Viola wittrockiana, das
Garten-Stiefmiitterchen. Sechs-
tausend Samensorten haben die
Fetzers im Sortiment. Alles ge-
kennzeichnet, teils mehrfach. ,,Wir miissen so
genau arbeiten wie ein Apotheker”, sagt der
Vater. In Zeiten des Internets gewdhren die
Kunden selten eine zweite Chance, wenn nicht
die gewiinschte Pflanze im Garten wichst.
Giinstiges Saatgut wird nach Volumen ver-
kauft, Messloffel in jeder Grofle hingen an
einem Holzbrett an der Wand. Teures Saatgut

ihre eigene Grofe
und Struktur.”

Andreas Fetzer Uber
seine kostbaren Waren

dass auch Frauen zu Samenhind-
lern wurden. Sie fithrten ganze
Unternehmen, meist ohne minn-
lichen Vormund. Eine Seltenheit
zur damaligen Zeit. Waren beide
Elternteile unterwegs, wuchsen
die Kinder bei Pflegemiittern auf.

Der 33-jiahrige Andreas Fetzer hat noch kei-
ne Kinder, und er weifd auch nicht, ob er von ih-
nen erwarten wiirde, den Betrieb weiterzufiih-
ren: ,Jede Generation sollte die Chance be-
kommen, das Beste aus ihren Moglichkeiten zu
machen. Der Samenhandel wird aber immer
Potenzial haben.“ Zwar werden die Gérten
kleiner und somit die Auftrige, doch das Inte-

Zwei Verkaufsschlager aus dem Hause Fetzer: Bohnensamen
(oben) und die Sommerblumenmischung

resse an Saatgut fiir den Eigengebrauch ist un-
gebrochen. Darauf reagieren die Fetzers, pas-
sen die Packungsgrofien an, kreieren hippe
Sorten. Neu im Sortiment: Cocktail-Minze fiir
den Balkon. Es sei der Mix aus Tradition und
Experimentierfreude, der den Betrieb erfolg-
reich macht, glaubt Andreas Fetzer. Sogar die
Sommerblumenmischung wird nicht mehr
nur in groffen Mengen an Stadtgirtnereien ge-
liefert, sondern auch in Minipickchen an Pri-
vatkunden. Die Packungen kommen aus der-
selben Druckereli, aus der sie schon sein Grof3-
vater bezogen hat. ,,Es muss eine durchgehen-
de Vertrauenslinie geben.“ Abgepackt wird die
Mischung an einer eigens dafiir gefertigten
Maschine. Pickchen fiir Pickchen, in der
Hochsaison 3000 bis 5000 Stiick pro Stunde.
In der Packstube sortieren Mitarbeiter
Zwiebeln. Vier Frauen stehen um einen Tisch
und wiegen Knolle fiir Knolle. An dem Fleck,
an dem sie tiglich stehen, bléttert die blaue
Farbe des Holzbodens ab. Auch Gemiisesamen
lagern hier, pro Pdackchen wichst unter guten

Bedingungen der Jahresbedarf eines
Haushalts heran. Getestet wird das
Saatgut erst in einem Keimapparat,
danach auf dem hauseigenen Probe-
feld. Samen mit geringer Keimkraft
werden aussortiert. Auch friither
wurde so die Qualitit des Samen-
korns ermittelt.

Zur Bliitezeit Mitte des 19. Jahr-
hunderts waren rund 1200 G6nnin-
ger als anerkannte Héindler unter-
wegs, fast die Hilfte aller Dorfbe-
wohner. ,Was gesund ist und was lau-
fen kann, geht dem Handel nach*,
stand im Pfarrbericht dieser Zeit. Als
alle daran glaubten, dass der Handel
dem Dorf langfristigen Wohlstand
bringen wiirde, wurde Ende des
19. Jahrhunderts ein Verbot des
Hausierhandels mit Frischwaren im
gesamten Deutschen Reich ver-
héngt. Auch Saatgut zihlte dazu. Un-
freiwillig hatten die Gesetzgeber so-
mit die Samenhéndler in ihrer Exis-
tenz bedroht. Durch eine Unter-
schriftensammlung von Héndlern
und Kunden konnte eine Ausnahme-
regelung fiir den kleinen Ort erreicht
werden. Durch die sogenannte Lex
Gonningen erlangten die Handler
eine Monopolstellung im gesamten
Reich, was den Samenhandel aus
dem Schwabenland noch erfolgrei-
cher werden lie. Die Héndler
schwirrten wieder aus, um Saatgut
anzukaufen und es baldmoglichst
wieder zu verkaufen.

Auch Andreas Fetzers Urgrofiva-
ter war noch von Haus zu Haus gewandert, um
Saatgut zu vertreiben. Heute ist der Hausier-
handel durch Internet und bebilderte Kataloge
iiberfliissig geworden, treue Grofikunden wer-
den aber weiterhin besucht: zweimal jdhrlich,
einmal fiir das Frithjahrsgeschift, einmal fiir
jenes im Herbst. Auch die Bezugsquellen sind
dhnlich wie damals. ,,Die Qualitit kommt im-
mer noch von den gleichen Ziichtern®, sagt
Andreas Fetzer. Es gebe im Saatgutgeschift
sehr wenige Start-ups, da die Entwicklungs-
zyklen der Pflanzen lang und kostspielig seien.
Um eine neue Sorte Mohren zu entwickeln,
braucht es zum Beispiel etwa zwolf Jahre.

Umso wichtiger, sagt Andreas Fetzer, sei es,
alte Beziehungen zu pflegen. Seit er und sein
Bruder ins Unternehmen eingestiegen sind,
lernen sie die Ziichter immer besser kennen.
An die 40 Bezugsquellen hat das Unterneh-
men. Als ihnen Vater Hartmut den Betrieb an-
vertraute, sagte er: ,Ich geb euch drei Jahre
Zeit, bis ihr wisst, wie das Jahr des Samen-
héndlers aussieht.” Jetzt wissen es die S6hne.



